Forum Biznes — Nauka pt.:

»Rzemiosto na nowoczesnym rynku — biznes, pasja, slow-life”

PROGRAM WYDARZENIA

Termin nr 1:
Agenda spotkania

Miejsce spotkania: Wydziat Sztuki i Nauki o Edukacji Uniwersytetu Slgskiego w Katowicach, Cieszyn,
ul. Bielska 62, sala konferencyjna B0.1

Data spotkania: 11.01.2023 ($roda)

Godzina rozpoczecia: godz. 8:40 — 14.00

8:40 — 9:00 — Rejestracja.
9:00 — 9:10 — Wprowadzenie — Uniwersytet Slaski w Katowicach.

9:10 — 10:10 — Budowanie strategii cen produktu rzemies$lniczego. Wskazéwki dla twércow,
przedsiebiorcow i artystow.

e Jak wycenic swojg prace, tak aby nie stracic.

e Jak wycenié istniejgcy produkt.

e Jakrealizowad pasje i biznes jednoczesnie.

10:10 — 11:10 — Materiatoznawstwo.
e Materiaty roslinne i ich mozliwosci, na przyktadzie plecionkarstwa - case study.
e Przyktady rozwigzan na konkretnych produktach.
e Design i rzemiosto — sploty.

11:10 - 12:10 — Antropologia kulturowa w praktyce i w biznesie - dyskusja.
e Jak odnalezé sie na rynku w branzy kreatywnej, przyktadowy model biznesowy.
e Jaka jest przysztos¢ zawodowa dla etnologdw i antropologéw kulturowych?
e Jak badania etnograficzne mogga zmienia¢ swiat — perspektywa praktyka.

12:10-12:30 — Przerwa

12:30 — 13:30 — Wykorzystanie designu w budowaniu firmy i marki.
e Design jako narzedzie budowania przewagi konkurencyjne;j.
e Badanie trendéw, tworzenie insightéw, badania konkurencji i klientéw.
e Strategiczne podstawy budowania marki i oferty (ochrona wtasnosci intelektualnej).
e Propozycja wartosci jako podstawa komunikowania marki.

13:30 — 14:00 — Podsumowanie spotkania.



Termin nr 2:
Agenda spotkania

Miejsce spotkania: Wydziat Nauk Scistych i Technicznych Uniwersytetu Slaskiego
w Katowicach, Chorzéw, ul. 75 Putku Piechoty 1A, sala P/1/14 tzw. akwarium
Data spotkania: 13.01.2023 (pigtek)

Godzina rozpoczecia: godz. 8:40 — 14.00

8:40 — 9:00 — Rejestracja.
9:00 — 9:10 — Wprowadzenie — Uniwersytet Slaski w Katowicach.

9:10 — 10:10 — Jak nowoczesnie sprzedawac dziedzictwo kultury w Polsce i na catym swiecie. Model
biznesowy w ktérym pasja spotyka sie z rynkiem.

e Model biznesowy, ktdry pozwala sprzedawac polskie produkty i ustugi na catym swiecie.

e Nowoczesne sposoby sprzedazy — tradycyjnych produktéw z obszaru dziedzictwa kultury.

e Jak badaci jak stucha¢, aby znajdowaé nowoczesne rozwigzania.

e 15 lat doswiadczen pracy z rzemiostem i dziedzictwem kultury.

10:10 — 11:10 — Polski produkt na rynku japonskim, koreanskim oraz skandynawskim.
e Sprzedaz na azjatyckim rynku — co cennego widzi w Polsce Japonia i Korea Potudniowa?
e |nnowacyjne podejscie do rzemiosta i sprzedazy na rynek zagraniczny.

Case study - efekty misji handlowych w Japonii i Korei Potudniowej.

Case study - efekty misji handlowych na rynku skandynawskim.

11:10 — 12:10 — Twdrca — przedsiebiorca — rynek — jak wspoétpracowac?— dyskusja.
e Doswiadczenia z wieloletniej wspotpracy na linii twdrca/przedsiebiorca/rynek.
e Jaka jest przysztos¢ zawodowa dla etnologdw i antropologéw kulturowych?
e Jak badania etnograficzne mogga zmienia¢ swiat — perspektywa praktyka.
e Przestrzen do dyskusji i wymiany doswiadczen oraz wspdlnego znajdowania rozwigzan.

12:10-12:30 — Przerwa

12:30 — 13:30 — Wykorzystanie designu w budowaniu firmy i marki.
e Design jako narzedzie budowania przewagi konkurencyjne;j.
e Badanie trendéw, tworzenie insightéw, badania konkurencji i klientéw.
e Strategiczne podstawy budowania marki i oferty (ochrona wtasnosci intelektualnej).
e Propozycja wartosci jako podstawa komunikowania marki.

13:30 — 14:00 — Podsumowanie spotkania.



